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Marché de I'art

Courtier d’art, I'amour du risque

> Profession
Uexplosion des prix
des ceuvres ces
derniéres années

a fait naitre

de nouvelles
vocations, comme
celle de courtier

en assurance d’art

» Portrait d’'un métier
au carrefour de
I'histoire de l'art, du
droit et de la finance

Catherine Cochard

«NOUs SOMIMEs un peu comme
le notaire ou le médecin de famille:
la personne de confiance i quile
client s'en remet entiérement.s An-
ne-Claire Bisch parle avee passion
de son métier de courtiére en assu-
rance d'art. Active dans le secteur
depuis plus de dix ans, la Frangaise
al'allure de danseuse se considére
comme une privilégiée. «On péné-
tre littéralement dans l'intimité de
nos clients. On sait ol se trouve
leur coffre-fort, on connait tout de
leur mode de view Collections de
poupées, peintures ou GeuUVIes con-
tempo : la spécialiste aide
particuliers et institutions muséa-
les & assurer au mieux leurs objets
dlart.

Le secteur de assurance d'art
peserait - i I'échelle mondiale -
pris de 300 millions de dollars.
Pour la Suisse seulement, le poten-
tiel s'établirait autour des 50 mil-
lions de francs de primes. Un do-
maine lucratif qui exige des
connaissances spécifiques,

«'ai suivi une double formation
universitaire, en droit et sciences
économicues puis en histoire de
lart. Pour compléter la théorie
avec de la pratigue, jai passé
mes €1és a faire des stages dans des
compagnies d'assurance. )'ai classé
durant des journées entiéres des
photographies de meubles du
XVllle siécle - consoles, siéges, mi-
roirs - selon leur pays dorigine,
leur époque et leur matiére... Puis
jaccompagnais le directeur de la
société dans laquelle j'élais en
poste lors de sa tournée des anti-
quaires, il me demandait de recon-
naitre les objets.

Plus tard lors d'un autre stage
& Paris, on memmenait chez
Drouot et on faisait tout: les mon-
naies, les bustes, les instruments.
de musique... Aujourd’hui, je suis
capable didentifier au premier
coup d'eil une commode véni-
tienne du XVille sigcle!s

Suite & cette riche formation,
la Frangaise fait ses armes au sein
d'un des syndicats des Lloyd’s de
Londres. «Les Lloyd's sont un
marché mondial de l'assurance ot
des syndicats spécialisés peavent
apporter les capacités financié-

«{Le bien est couvert contre toutes sortes de risques», explique Anne-Claire Bisch. La perte, le personnel de

maison qui frotte sibien un bronze qu'il n'y a plus de patine, un chat qui reste enfermé seul.., carous

res pour couvrir des risques peu
classiques, comme la mise en or-
bite d'un satellite, les chevaux
de course, les pieds des ballerines
ou les objets dlarts Créés en 1688,
les Lloyd's de Londres couvraient
& lorigine les cargaisons des ba-
teaux.

Puis Anne-Claire Bisch rejoint
une compagnie d'assurance. «Les
choses se structurent en général de
la fagon suivante: le client posséde
un tableau ou tout autre objet d'art
quil souhaite assurer. Dans la plu-
part des cas, il sladresse & un cour-
tier spécialisé, quiva faire un appel
d'offres auprés de différentes com-
pagnies 3 méme 'assurer la pitce
ou la collection. Je recevais les ap-
pels dioffres des courtiers et leur

faisais des propesitions de con-
trats

Un emploi d'abord enrichissant
puis un peu frustrant. e n'étais
pas assex proche des piéces et jai
décidé - pour me rapprocher des
objets — de passer de lautre cotén
Elle devient courtiére, poste qu'elle
cccupe anjourd'hui chez BCD.T. &
Associés SA, & Genéve,

afe vais i la rencontre d'une
personne, mais je vais également a
la rencontre de sa collection.
Comme lartiste sexprime en fai-
sant de l'art, le collectionneur fait
également état de quelque chose
d'intime en achetant telle ou telle
ceuvre. La collection parle du col-
lectionneur.s

Tout diabord, elle commence

LARS 2004

par estimer la collection, «Je suis
une assez bonne généraliste, mais
je ne suis pas experte en archéolo-
gie égyptienne ou en art vidéo, Il
me faut alors faire appel i un ré-
seau de spécialistes pour valoriser
les objets au plus justes

Un premier contact qui réserve
souvent ces surprises... «favais des
clients qui vivaient dans les an-
ciens appartements de Voltaire.
Tout était d'époquer le papier
peint, le mobilier, les vétements.
Les chiens des nouveaux proprié-
taires se ruaient sur les canapés et
se roulaient dans les manteaux de
fourrure... Les gens ne se rendent
pas toujours compte de la valeur
des choses qu'ils reqoivent en héri-
tagen 3

| Le billet de
Nicolas Galley*

Pour convaincre les clients |
de limportance d'une assurance
d'art, la courtiére n'est pas en man-
que darguments. «Ce n'est pas |
aussi cher quion le pense; clest en
général proportionnellement
moins coliteux qu'une assurance
ménage classiquen Méme si les
primes varient en fonction des
risques: des piéces dans un coffre-
fort sont moins exposées que si el-
les sont dans une vitrine. «La plu-
partdutemps, il s'agit d'assurances
tous risques. Le bien est couvert
contre la perte ou le personnel de
maison qui frotte si bien un
bronze quil ne reste plus de pa-
tine. Ou encore contre un chat qui
reste enfermé dans un chiteau
pendant quinze jours... Clest arrivé
3 un client: l'animal avait réduit 3
néant les meubles du XVilles

Les risques différent aussi d'une
région du monde & Pautre. «Pour
nos clients institutionnels, lors-
qu'une piéce part au Japon, il est
nécessaire de la couvrir contre les
tremblements de terre. Autre cas
de figure: le terrorisme, En Suisse,
les institutions ne dlemandent pas
forcément de couverture contre ce
risque, alors qu'aux Etats-Unis ou
en Espagne, les musées emprun-
teurs l'exigent.» Il faut imaginer le
pire: un terroriste qui fait par |
exemple exploser un avion dans
lequel voyage une ceuvre ou un at-
tentat sur le lieu d'exposition.

[l faut imaginer le pire;
un terroriste qui fait
par exemple exploser
un avion dans lequel
vOyage une ceuvre

aNous sommesla pour défendre |
nos clients, trouver les bons restau- |
rateurs, négocier la moins-value, |
sauvegarder leur patrimoine en re-
mettant & neuf ou en retrouvant la
somme équivalente aux biens per- |
dus, ce qui leur permettra de re-
commencer une collection. Enfin,
la valeur assurée est opposable a
des tiers dans le cas dune succes-
sion et opére aussi comme une 1é-
gitimation ¢le la cote des cuvresy

Comme rémunération, le cour- |
tier touche un pourcentage —varia-
ble et non communiqué - de |
la prime conclue entre la com- |
pagnie et l'assuré. En échange, il |
sengage a travailler avec l'ensem- |
ble des assureurs du marché et & |
conseiller ses clients au mieux de |
leurs intéréts, «Lorsque la cote de |
certains artistes seffondre ou, au
contraire, grimpe, on doit le com-
muniguer aux assurés concernés
pour réévaluer leur couverture |
au plus justes Des mises 3 niveau |
plus fréquentes pour les ceuvres |
dlart contemporain que pour les
antiquités, «En général, pour tout |
ce qui est art actuel, au vu des fluc-
tuations du marché, jopére un
suivi semestriel, alors quiavec des
biens classiques, le pointage sera |
plutdgt annuel, voire biennal. Ce |
suivi, c'est aussi une maniére de
cultiver la relation de confiance
qui m'unit & mes clientsy

«J'adorerais avoir une collection de portraits de famille»

> Fille de I'art Sophie de Heinrich, conseillére en communication et image de marque dans le domaine de l'art

Le Temps: Votre premiére anuvre?
Sophie de Heinrich: Une ceuvre au
74 || crayondeFifo
Stricker, une
jungle habitée
danimaux
mécaniques,
que ma grand-

| —La derniére foire visitée?
: - Art Genéve. Ce quimale plus

marquée, cest la popularité crois-

| sante de cette manifestation encore

trés jeunc,

~Votre musée préféré?
- Le Benesse Art Site Naoshima au

- s

| =Votre derniére découverte?

- Lartiste Ulrich Wulff grace &
Paul-Aymar Mourgue dAlgue, de
la Galerie Truth and Consequences |
aGenidve,

—Quelle est la meilleure exposition
d'art de ces six derniers mois?
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| Philippe Halsman, étonnez-mot!, et
| la prochaine sera celle de Not Vital

au Cabinet d'arts graphiques de
Genéve.

- Quelle serait lazuvre gue vous
achéteriez sur-le-champ si votre

budget était illimité?

R e R ol e

| ceuvre sur tissu de Louise Bour-

| geois, un paysage d'Ansel Adams,

| un Hokusai, tout ce que mon frére
| Philippe Cramer crée, entre autres
une de ses ceuvres tissées aw fil dor
(vous pouvez en voir une au Mu-
sée d'art et d'histoire de Genéve).

| J'adorerais aussi avoir une collec-

Lexpansion
territoriale
des foires

I'annonce de l'implantatio
Los Angeles de la FIAC, foire
internationale d'art contemp
rain de Paris (dont la premiér
édition américaine prendra
place en avril 2015), laisse sor
geur. Cette stratégie dexpans
globale n'est en soi pas surpre
nante puisqu'elle s'inscrit dar
ligne des protagonistes de ce

| marché. Si Art Basel a initié€ ¢

mouvement au début du mill

| naire en s'implantant 2 Miam

puis 3 Hong Kong, la démarct
respectait un gentlemen's agi
ment, un code dhonneur rég
sant le milieu des foires d'art,
conscient que leur clientéle é
quasiment identique et que I

| développement d'un circuit

international de qualité béné
cierait i tous. Les conflits inl
rents & tout marché hauteme
compétitif n'empéchaient pa:
que les directeurs de chacune
ces foires viennent rencontre;

| leurs clients sur le territoire d

leurs concurrents.
Cette dynamique laissait

| encore percevoir dans quelle:

circonstances avaient vu le jo
les foires d'art telles que nous
connaissons aujourd i, La

proscription, & la fin des anné
soixante, de la vente d’cenvre:
d’art au sein des biennales av.

| contribué i I'émergence de o

phénomeéne. La création d'Ar
Cologne en 1967 puis dArt B.
en 1970 suivait cette évolutic
Le marché de I'art devait trou
de nouvelles plateformes i la
limitées dans le temps etimp
tées sur un territoire dépoun
d'un dense tissu de galeries
internationales, Les galeriste
étaient les initiateurs et les p:
moteurs.

La prolifération des foires
pouvait qu'entrainer un clasl
Lacquisition de la Hong Kon;
International Art Fair par Art
Basel annoncée en mai 2011
laissait entrevoir un sain pro
sus de conselidation, Le mén
meis, c'était au tour de son ¢!
lenger londonien, Frieze, de
divulguer son intention de e
quérir New York et de profite
indirectement de l'affaiblissc
ment de 'Armory Show, foire
new-yorkaise du mois de ma
La communication de lavane
ment des dates d'Art Basel He
Kong 2015 durant le méme r
que I'Armory Show laisse eny
ger des années difficiles pou
cette derniére. Le gentlemen
agreement semble définitive
ment rompu,

Néanmoins, limplantatio
Los Angeles de la FIAC surpr
La foire frangaise ne devra p:
oublier que sa récente résur
tion dans sa ville natale doit
beaucoup & son déménagen
au sein du Grand Palais, pres
gieux territoire, et son redin
sionnement privilégiant la g
lit¢ des galeries au volume d
location des stands. Le renou
veau de la marque «FIAC» est
encor¢ frais, gare aux mirage
la ruée vers l'or.

* Directeur des études, Executi



